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应收账款市场空间依然广阔 

应收账款市场空间广阔，为保理业务发展提供了最有利基础，保理在中国仍具有巨大市场前景。 

现行经济周期特征表现—— 

低增长、低通胀、高杠杆 

GDP 

增速6.7% 

74.4万亿 
两低一高 

应收账款市场规模与结构 

工业类企业应收账款余额

12.58万亿，同比增长9.6% 

近5年期末余额呈递增趋势，年

均复合增长率11.24% 

集中在计算机、通信、电气制

造、汽车制造、化学原料、非金

属矿物制品等行业 
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煤炭开采和洗选业 

医药制造业 

电子、热力生产和供应业 

橡胶和塑料制品业 

金属制品业 

化学原料和化学制品制造业 

非金属矿物制品业 

专用设备制造业 

通用设备制造业 

汽车制造业 

电气机械和器材制造业 

计算机、通信和其它电子设备制造业 

全国主要工业企业应收账款行业规模（万亿） 

阶段
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银行保理业务现状 

2016年全球保理总量2.38万亿欧元，同比微增0.12%。其中，中国保理3016亿欧元（以2016年末汇

率折算人民币约2.20万亿），占比12.70%，全球排名第2（英国第1） 

我国银行保理仍以国内保理为主，但总体业务量下降显著 

银行保理特点： 

国内保理业务量仍占据主导地位； 

通道类的租赁保理下降较大； 

围绕核心企业的反向保理有一定增长； 

部分银行搭建专业的线上供应链金融平台，提供在线的自助融资 

52.25% 

19.68% 

24.46% 

3.61% 

国内卖方保理 

 国内买方保理 

国际出口保理 

国际进口保理 

2016年银行保理主要产品占比情况 

经济下行；监管加强；金融科技冲击； 主要原因 
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商业保理业务现状 

地方政策支持 
主要原因 

全国已注册商业保理公司共计5,584家，同比增长了102%； 

保理业务量超过5,000亿元人民币，保融资余额超过1,000亿元人民币； 

注册企业数量、业务量和融资余额已连续四年实现成倍增长 

商业保理发展迅速： 

商业保理趋势特点： 

 核心企业“自金融”趋势，产业背景的核心企业不断涌入 

 互联网的结合越来越紧密； 

 业务模式持续创新突破； 

符合“金融脱虚向实”导向 

核心企业“自金融”意识觉醒 鼓励民间资本进入 
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商业保理日益呈现核心企业“自金融”趋势特征 

2016年3月 

发文单位：工信部、中国人民银行、银监会 

文件名：《加强信息共享促进产融合作行动

方案》。 

2017年8月 

发文单位：最高人民法院 

文件名：《关于进一步加强金融审判工

作的若干意见》法发【2017】22号 

2017年7月 

会议名称：全国金融工作会议 

相关内容： （加强监管、脱虚向实） 

搭建互联
网+平台
驱动…… 

美化 
报表 
需求… 

关注供应链
管理，降低
供应链成
本…… 

愿意分
享供应
链价值 

自建金
控平台 

政策环境： 

内生诉求： 

“自金融”驱动因素： 

进一步挖潜供应链内金融价值 

强化及规范供应链管理体系 

”产融结合”,发挥“产业+金融”协同效应 
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以上市公司设立商业保理公司为例 

序号 商业保理公司 上市公司（核心企业） 注册资本 

1 康得保理 康得新 2亿 

2 苏宁保理 苏宁云商 0.55亿 

3 新希望保理 新希望 1亿 

4 瑞茂通保理 瑞茂通 5亿 
5 爱建外桥保理 爱建股份 0.5亿 

6 赛象保理 赛象科技 1亿 

7 摩恩保理 摩恩电气 0.5亿 

8 盛屯保理 盛屯矿业 2亿 

9 江铜保理 江西铜业 4亿 

10 禾盛保理 禾盛新材 5亿 
11 中大诚信保理 东旭光电 3亿 

12 惠商保理 伊利股份 3亿 

13 道氏金服 道氏技术 6亿 

截至2016年末，总计85家国企、上市公司、全国500强、世界500强企业直接投资或设立了81家商

业保理公司（数据来源：2016年中国商业保理行业发展报告）。 

序号 商业保理公司 上市公司（核心企业） 注册资本 

14 象屿保理 象屿股份 0.5亿 

15 海控保理 格力地产 0.5亿 

16 搜银保理 搜于特 0.5亿 

17 盈顺保理 蓉胜超微 3亿 
18 汉得保理 汉得信息 1亿 

19 重百保理 重庆百货 0.5亿 

20 滇中保理 禾嘉股份 2亿 

21 宗申保理 宗申动力 0.5亿 

22 广联达保理 广联达 1亿 

23 宇商保理 怡亚通 1亿 
24 洪融保理 洪涛股份 1亿 

25 金诺保理 金信诺 0.5亿 

…… 



商业保理公司保持快速发
展，打通融资渠道是关键 
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商业保理公司融资渠道 

內融 

外融 

•抵押 

•信用 

•担保 

•再保理 

•…… 

银行 
授信 

•券商 

•基金 

•保险 

•信托 

•…… 

资管 
计划 

•前金所 

•北金所 

•重金所 

•天金所 

•…… 

金融资产
交易所 

•恒大金服 

•挖财网 

•铜板街 

•拍拍贷 

•…… 

互联网 
金融平台 

•上交所 

•深交所 

ABS 
公募 

•公司债 

•股权质押 

•…… 

其他 

•原有股东增资扩股，追加资本金投入； 

•引入新股东入股，增加资本金； 

增资 

扩股 

•自然人股东借款 

•法人股东借款 

股东 

借款 
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业务范式模糊 

项目质量不稳 

客户定位不清 

4 

1 

 风控手段不强 3 4 

2 
缺乏差异化优势 

缺乏切实有效的风控模型及流程 
甄别能力偏弱 

与银行客户群重叠， 
客户或为银行既有客户，
或银行退出客户 

银行依然是保理商最愿意选择的主要资金渠道，但部分保理公司向银行申请融资时，也让银行感

到困惑，融资难以顺畅对接—— 

商业保理公司融资渠道——银行授信现状 

代偿能力不足 5 
资信实力尚弱 
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商业保理公司融资渠道——ABS发行情况 

截至2017年8月末，企业ABS规模达4450.84亿，其中应收

类资产（含应收账款、保理）795亿，占比企业ABS规模的

17.86%。 

应收资产ABS日益显著 

截至2017年8月末， 2017年商业保理公司发行ABS家数12

家，期数38期，金额313.65亿，较上年全年增长

41.40%，保持持续发力状态。 

保理公司ABS持续发力 

序号 保理公司 2016发行金额（亿） 2016发行期数 2017发行金额（亿） 2017发行期数 

1 深圳市前海一方恒融商业保理有限公司 32.26 3 109.67 14 
2 深圳市前海一方商业保理有限公司 38.33 3 86.36 7 
3 商融(上海)商业保理有限公司 102.8 7 30.00 3 
4 上海邦汇商业保理有限公司 25.00 2 30.00 5 
5 上海摩山商业保理有限公司 9.30 1 14.70 1 
6 中兵融资租赁有限责任公司 --  --  9.50 1 
7 北京中技商业保理有限公司 --  --  9.00 1 
8 尚隽商业保理(上海)有限公司 --  --  8.50 2 
9 上海逸锟商业保理有限公司 --  --  8.07 1 

10 上海品众商业保理有限公司 --  --  3.00 1 
11 深圳前海敏恒商业保理有限公司 --  --  2.45 1 
12 瑞高商业保理(上海)有限公司 4.80 2 2.40 1 
13 海尔金融保理(重庆)有限公司 9.32 1 --  --  

合计 221.81 19 313.65 38 
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平安银行商业保理融资解决之道 

平安银行联合商业保理企业，针对以

适格买方为付款人的应收账款，共同

对供应商提供保理服务 

借助银行资金迅速扩大资产规模 

借助银行管理经验，全面防范业务风险 

集应收账款管理、账户管理、融资管

理、监测预警管理等功能于一体，并

提供资金结算、交易撮合等服务的保

理综合服务平台 

保理云
平台 

平安银行凭借对行业的深入理解，导入互联网金融元素，以“保理云平台”拓宽保理公司融资渠道： 

平安银行”联合保理” 

1 

2 

平安银行授信资金介入 

•在保理公司授权下，以大数据穿透分

析底层资产质量，探索实践真正“再

保理”合作之道 

•优先支持云平台有沉淀历史数据的

商业保理企业，给予直接授信 

多维度资金渠道引入 

•用平安综合金融优势，搭建丰富的资金来源渠道； 

•以平台规范化特性，提升应收资产透明化程度，

并籍此进行平台内资产增信，达成应收资产交易； 

•组织平台内优质应收资产ABS发行，降低融资成本； 

•打造“资产&资金”——高效匹配，公信力高、

交投活跃的应收资产交易市场。 

降低保理公司自身风险资本占用 

…… 
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我们的建议 

苦练内功，提升经营质量； 

细致筛选，寻找优质资产； 

积极探索，建立丰富渠道； 



衷心感谢 


